
Unenouvellegénérationdecontrats d

' assurance-vie
ÉPARGNE
Lesassureursfrançais

s'

intéressent à descontrats
d

'

épargneretraitequiont
connuungrandsuccès
auxEtats-Unis.
Mais la criseboursière
retarde leslancements.

SWISSLIFE s'

y
préparepour

2010
;

MMA et Generalisedisent
intéressés.. . « Plusieursassureurs

françaisattendentque la reprisese

confirmesurlesmarchés
financierspourlancerunnouveau
genredecontrats d

' assurance-vie »

,

expliqueChristopheEberlé
,

président d

'

Optimind ,

unesociété

d

' actuariatquiconseillede
nombreusescompagnies d

' assurance.
Cescontrats

, baptisés« à annuités
variables »

,

ont la
bonneidéede

répondreauxproblèmesdes
retraites.

Aveceux
,

l

'

épargnant a droit
,

à

partirde65ansparexemple ,

à un
revenuminimumgaranti à vie

,

toutenrestantlibre s'
il le souhaite

derécupérersoncapital . Ce
revenuminimumpeutêtremajoréen
coursderoute si la

Bourse faitdes
miracles.

LancésauxÉtats-Unisdès
1996parAxa

,

cescontratsont
collectéquelque150milliardsde
dollars l

' andernier
,

unpeumoins

qu'en2007
,

enraisondukrach
boursier . « Soitautantque le

chiffre d

'

affairesdetoute l

'

assuranceviesurunanenFrance »

, rappelle
JeanMalhornme

,

directeur
techniqueVie et BanquechezAxa
France.

« II fautinnover
pourcontinuer à

séduire »

LesAméricains
,

habitués à

préparerleurretraiteenactions
,

ontapprécié l

' idée
d

' unerente
minimalegarantie , que lesfonds
depensionclassiques n'

offrent
pas . Dequoitenterlesassureurs
français.. .

Pourtant
,

trois
seulement Axa

,

Allianz et LaMondia

le ontcréécescontratsdans
l

'

Hexagone.
«

Il fautinnover si l

' onveut
quel

' assurance-viecontinuede
séduirelesFrançais . Carsurles
contratsclassiques ,

lesrendements
baissent . Avec le krachboursier

,

les
Françaisnesontpasprêts à

investirdirectementenBoursesans
garanties »

, expliqueLaurent
Jumelle ,

directeurépargneet

retraite d

' AllianzFrance . Chezcet
assureur

, près d

' uncontratsurdix
venduaujourd

' huiappartient à

cettenouvellegénération d

'

assurance-vie.

Pourquoialorsles
concurrents n' ont-ilspasencoreemboî

té le pas ?
Pouroffrirunrevenu

garanti à

vie
, majoré si les

marchésfinancierssontbrillants
,

les
assureursdoiventgérer le risque
boursier

,

et
notammentse

couvrircontre lesfortesbaissesde la

Bourse.
« Or

, pendant la crise
financière

,

le
coûtdecescouvertures a

explosé , quandellesnesontpas
devenuessimplementimpossibles
à obtenir .

AuxÉtats-Unis
, par

exemple , quelquesassureursont
subidespertessévères à

causede
cesproduits »

, explique
Jean-PierreDiaz

,

directeurde l

' actuariat

épargneFrancechezBNP
Assurance.

EnFrance
,

certainesdes
compagniesquilesavaientdéjà
lancésont

d

' ailleursrevu à la

baisse le
revenuminimum

garanti'auxclientsquifontde
nouveauxversements .

«
Lacrise

a montréquecescontrats
exigeaientdesassureursuntravail
trèsapprofondisurles
couverturesfinancières . Maiscescontrats
sontquandmêmepromis à unbel
avenir

,

carle marchéde la

retraiteconnaîtunfortdéveloppement
enFrance »

, souligneCécile
Merine

,

directeurmarketing et

développementproduitsde
SwissLife.
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